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Zdrowy styl siedzenia

Rozmowa z Ryszardem Rychlikiem,
prezesem zarzadu ,,PROFI™” w Turku

- ,PROFI"™” dziala na rynku juz od 12 lat. Ja-
kie byly poczatki firmy oraz etapy w jej rozwo-
ju?

- Spotka ,PROFI™ zostala zarejestrowana 12
stycznia 1991. Swojg dziatalno$é na rynku rozpo-
czeta od handlu meblami importowanymi z Taj-
wanu i Wloch. Byly to meble biurowe, ogrodowe i
mieszkaniowe. Bardzo duza popularnoscia wsréd
kupujacych cieszyly si¢ meble biurowe. Postanowili§my wtasnie w tym kierun-
ku rozwija¢ swoja dziatalnosé. Szybko rosngca konkurencja wpltyneta na podje-
cie przez nas strategicznych decyzji o rozpoczeciu samodzielnego montazu, kto-
ry rozpoczeliSmy juz na poczatku 1994 roku. Kolejne lata to okres gwaltownego
wzrostu popytu na nasze wyroby. Uruchomiliémy oddziat handlowy w Pozna-
niu. Byt to réwniez czas waznych decyzji strategicznych, ktére zawazyly na dal-
szych losach spétki. Jedna z nich byta decyzja o zakupie Zaktadu Elementéw Au-
tomatyki w Turku. Strategia firmy byta w dalszym ciagu zorientowana na unie-
zaleznienie si¢ od kooperantéw zagranicznych. Niemal wszystkie srodki inwe-
stowane byly w rozwéj parku maszynowego i unowocze$nianie technologii. Po-
lityka marketingowa firmy byla skoncentrowana na stopniowym zwiekszaniu
obrotéw i udziatéw w rynku krajowym oraz na poszukiwaniu nowych, znacza-
cych odbiorc6w poza granicami kraju.

- Jaka jest misja firmy?

- ,Pomagamy swoim partnerom robi¢ dobre interesy poprzez dostarczanie
produktéw, ktore lepiej od innych odpowiadaja na oczekiwania ludzi...

- Firma specjalizuje si¢ w produkeji krzeset i foteli poswigcajac duzo miej-
sca zagadnieniom ergonomii swoich wyrobéw. W jaki spos6b dochodzicie do
najbardziej satysfakcjonujacych wynikow w tym zakresie? W czym wyraza sie
przewaga konkurencyjna wyrobéw ,PROFI™” nad innymi firmami z branzy
mebli biurowych?

- Dla nas najwazniejsze trzy aspekty przy projektowaniu krzesel to nowocze-
sny design, wysoka jakos¢ i ergonomia. Jestem przekonany, ze uswiadamianie
rangi ergonomii jest potrzebne i przynosi efekty dzis, a bedzie procentowac jesz-
cze bardziej w przysztosci. Nasza rolg jest wspieranie wszelkich dziatan, ktére
propaguja zdrowy styl siedzenia. RozpoczeliSmy od naszych dystrybutoréw —
handlowcéw. Prowadzimy dla nich cykliczne szkolenia, w trakcie ktérych szcze-
g6lng uwage zwracamy na sprawy zwigzane z ergonomig.

- W listopadzie 2000 roku ,,PROFI"” otrzymat certyfikat ISO 9001 w za-
kresie projektowania, produkcji, sprzedazy i serwisu mebli biurowych oraz
ich komponentéw. Jakie dzialania poprzedzily uzyskanie certyfikatu?

- Gwaltowny rozwdj przedsiebiorstwa wymusit na nas pewne decyzje zwiaza-
ne z poprawa organizacji i komunikacji w firmie. Jedng z takich decyzji byt za-
kup i wdrozenie komputerowego systemu zarzadzania. System ten pozwolit za-
panowa¢ nad réznymi procesami zwiazanymi z produkeja, handlem, sprawami
finansowymi i magazynowaniem czes$ci oraz gotowych produktéw. Nadal jednak
wyrazna byla potrzeba dalszego doskonalenia organizacji. Temu wtasnie miat
shuzy¢ wdrazany w firmie przez dwa lata system zapewnienia jakosci oparty na
normach ISO 9001.

- ,PROFI™” ma na swym koncie liczne nagrody i wyréznienia. Ktéora z nich
uwaza Pan za najcenniejsza ?

- Faktycznie nasze produkty dos¢ czesto sa dostrzegane przez grona eksperc-
kie i nagradzane. MySle, ze nie mozna wskaza¢ jednoznacznie jednej, najwaz-
niejszej nagrody. Wszystkie maja dla nas wielka wartosé, cho¢ kazda z nich jest
wazna z innych powod6éw. Swoja range maja z pewnoscia Ztote Medale MTP,
ktore dotychczas udato nam si¢ otrzymac trzykrotnie. Duzym wyrdznieniem by-
ta dla nas Nagroda Ministra Gospodarki — Wzér Roku 2001, a takze ostatnio
przyznana nagroda przez miesiecznik ,, Meble Plus”.

- Co uznaje Pan za swéj najwiekszy sukces ?

- Dla mnie osobiscie najwickszym sukcesem jest wychowanie trzech synéw.
Zawodowo za$ wszystko, co osiggamy, jest wynikiem wysitku zespotowego.

- W jaki spos6b stymuluje Pan kreatywno$¢ zatogi i innowacyjnos$¢é?

- Kryteria, ktére decyduja o przyjeciu, awansie i nagradzaniu pracownikéw to
umiejetnosci, kompetencja, efektywnos$¢ i lojalnosé. Zadne uktady, pokrewien-
stwo, uroda czy nawet staz pracy nie maja w tej kwestii znaczenia. Wiek pra-
cownika takze nie jest istotny. To pozwala awansowaé wielu mtodym ludziom.
Licza si¢ zaangazowanie i efekty dzialania.

- Firma, ktéra Pan kieruje, jest obecna na rynku rosyjskim od 1993 roku.
Co o tym zadecydowato? Jaka jest Pana prognoza rozwoju tego rynku?

- Spétka jest obecna na rynku rosyjskim niemal od poczatku swojej dziatal-
nosci. Na poczatku lat dziewiecdziesiatych zapotrzebowanie na krzesta biurowe
na tamtym rynku bylo olbrzymie, a wewnetrznej podazy praktycznie nie byto.
W zwiazku z tym eksport naszych produktéw do Rosji byt naturalnym efektem
owczesnej sytuacji. Rozwijat sie on w ogromnym tempie, az do 1998 roku, kie-
dy nastapito uwolnienie cen dolara. Wéwczas eksport na rynek rosyjski gwat-
townie si¢ zatamat. Po roku 1998 wielko$¢ naszego eksportu na Wschéd nie
wrdcita juz do poprzedniego poziomu, ale mimo to nadal jesteSmy obecni na
tym rynku, wspétpracujac ze stalymi partnerami.

- Jaki jest udziat firmy w rynku mebli biurowych w kraju i za granica? Jak
Pana zdaniem bedzie sie rozwijaé ta branza w kraju i w Europie po rozsze-
rzeniu UE?

- Wbrew pozorom jest to bardzo trudne pytanie. Jak dotad, nie ma w Polsce
wiarygodnych danych okreslajacych wielkos¢ rynku mebli biurowych ani tym
bardziej segmentu krzeset biurowych. Sadze, ze wlasnie OIGPM przyczyni si¢
do sprecyzowania tych danych. Z pewnoscia udziat ,PROFI™-u” w rynku mebli
biurowych jest znaczacy, ale wolatbym opiera¢ si¢ na wynikach konkretnych ba-
dan, ktérych na chwile obecng niestety nie posiadamy.

- Jaka jest strategia firmy na najblizsza dekade?

- Utrzymac opinie solidnego dostawcy krzeset biurowych w Polsce, sukcesyw-
nie zdobywajac rynki zagraniczne.

Izba na targach Meble 2003 w Poznaniu

Tegorocznym targom ,,Meble ‘2003” w Poznaniu towarzyszyly liczne im-
prezy organizowane lub wspotorganizowane przez OIGPM.

W pierwszym dniu targéw zorgani-
zowano konferencje prasowa. Biuro
Izby zaprosito dziennikarzy krajowych
i zagranicznych z prasy branzowej i
centralnej. W konferencji wzieli udziat
dyrektorzy fabryk wystawiajacych sie
na targach oraz dyrektorzy lub przed-
stawiciele innych polskich fabryk, ktd-
rzy przyjechali do Poznania zwiedzié
ekspozycje targowe. Zaproszeni zostali
réwniez przedstawiciele organizacji
zrzeszajacych handlowcow  (klientow
indywidualnych), inwestoréw (klien-

tow instytucjonalnych), organéw rza-

szeni przez nich klienci ze Wschodu,
reprezentanci organizacji handlowych
z krajéw zaproszonych gosci dziataja-
cych na terenie Polski, dziennikarze a
takze organizatorzy: MTP, ,Swiat Me-
bli”, OIGPM i KIG. Dyskutowano
m.in. o udziale polskich firm w impre-
zach wystawienniczych na Wschodzie,
o cle i podatku VAT, jako powaznych
barierach dla mebli z Polski, oraz o
trudnych warunkach realizacji kon-
traktow handlowych ze Wschodem.
Przedstawiciele polskich producentéw
przedstawili konkretne propozycje

Na liczne pytania odpowiadato kierownictwo Izby oraz MTP

dowych, samorzadowych oraz innych
firm i organizacji wspdtpracujacych z
Izbg oraz MTP. Podczas konferencji za-
prezentowano potencjal produkeyjny
calego polskiego sektora mebli, w tym
takze sektora mebli biurowych (ze
zwrdceniem szczegdlnej uwagi na
mozliwosci eksportowe). Odbyta sie
interesujaca dyskusja dotyczaca wyni-
kéw branzy. Na liczne pytania dzienni-
karzy odpowiadali w szczegélnosci pre-
zes Izby - Maciej Formanowicz oraz
wiceprezes Izby - Adam Krzanowski.
Odbyly sie réwniez warsztaty na te-
mat ,Handel meblami ze Wschodem —
mozliwosci eksportu na rynek rosyj-
ski”. Uczestnikami spotkania byli wy-
stawcy — producenci mebli oraz zapro-

zmierzajace do poprawy wynikéw w
handlu meblami ze Wschodem.

W drugim dniu odbylo sie forum na
temat ,,Dostosowanie polskiej branzy
meblarskiej do warunkéw Unii Euro-
pejskiej”. PoSwiecone bylo normom

PN-EN, ustawom oraz innym doku-
mentom zwigzanym z meblarstwem
po przystapieniu Polski do UE. Referat
wprowadzajacy do dyskusji wyglosit
Cyryl Osztynowicz z firmy Remodex.
Raport pod tym samym tytutem zostat
przekazany nieodptatnie cztonkom
Izby.

Trzeciego dnia targéw odbylo sie fo-
rum na temat ,Wzornictwo w meblar-
stwie”. Jego uczestnikami byli projek-
tanci mebli, projektanci wyposazenia
wnetrz, architekci wspélpracujacy z
producentami mebli, reprezentanci
szkot plastycznych oraz wyzszych
szkét artystycznych wspolpracujacych
z producentami mebli, przedstawiciele
instytutéw branzowych, producentéw
— odpowiedzialni za rozwdj produktu,
dziennikarze czasopism branzowych.
Zastanawiano sig, czy spadek popytu
konsumpcyjnego na rynkach zachod-
nioeuropejskich jest czynnikiem sty-
mulujacym rozwdj wzornictwa i desi-
gnu jako sposobu na pobudzenie kon-
sumpcji. Dyskutowano o roli designu
w  ksztaltowaniu wizerunku marki.
Uczestnicy zastanawiali si¢ nad orygi-
nalnoscia i rozpoznawaniem polskiego
designu, rola i miejscem projektanta w
firmie, sprzedaza mebli na rynku kra-
jowym (czy jest to rynek producenta,
handlowca czy konsumenta), wprowa-
dzaniem na rynek nowych produktéw,
edukacja odbiorcow itp. o
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Konferenqa prasowa zainteresowata wielu dziennikarzy
Fot. (2) GD Krzysztof Fechner

Wyniki branzy meblarskiej za 2002 rok

Sygnaly o poczatkach ozywienia?

Opublikowane w koncu kwietnia 2003 roku kwartalne wydawnictwo
Glownego Urzedu Statystycznego pt. ,Nakiady i wyniki przemystu w
2002 r.” wydaje sie przynosi¢ dtugo oczekiwane sygnaly o poczatkach
ozywienia w polskim przemysle meblarskim.

Pozytywna ocena sytuacji branzy
wynikataby przede wszystkim z da-
nych, dotyczacych produkcji sprzeda-
nej, ktérej warto§¢ w przedsiebior-
stwach ,duzych” (wg nomenklatury
przyjetej przez GUS, tj. zatrudniaja-
cych co najmniej 50 os6b) wykazata
znaczny wzrost w poréwnaniu z ro-
kiem 2001:

Produkcja sprzedana: 2001 2002
Wartos¢ (min zt) 10.306,5 11.7271
Rok poprzedni

= 100 (ceny state) 99,4 113,2

Niewatpliwie jednym z gléwnych
elementéw, przyczyniajacych sie do
poprawy eckonomicznych wynikéw
sprzedazy, byly generalnie korzystne
dla eksporteréw mebli tendencje kursu
zlotego. Sredni roczny kurs dolara (wg
notowan NBP) za 2001 rok ksztalto-
wat sie wprawdzie na poziomie 4,0939
z}/USD, za§ za 2002 rok - 4,0795
zVUSD, co oznacza minimalne
wzmocnienie zlotego, jednak kurs euro
wzrést z 3,6685 zl/euro Srednio w
2001 roku do 3,8557 $rednio w 2002
roku, a wiec w stosunku do gléwnej

waluty rozliczeniowej w eksporcie me-
bli zlotéwka ostabita sie o ponad 5%.
Z poréwnania odpowiednich wskaz-
nikéw wynika, ze nastapil réwniez
wzrost dostaw eksportowych. Wykaza-
ny w statystyce przyrost produkcji
sprzedanej w skali roku o 13,2% nale-
zaloby uznaé za wiadomo$é tym bar-
dziej pomyS$lng, jezeli przypomni sie
cytowane w poprzednim numerze Biu-
letynu Informacyjnego OIGPM dane
za okres pierwszych trzech kwartaltéw
ubieglego roku. W tym czasie odnoto-
wano spadek produkcji sprzedanej w
stosunku do analogicznego okresu
2001 roku o 1,4%. Zestawienie tych
wskaznikéw $wiadczyloby o tym, ze

ku. Warto w zwigzku z tym Dblizej
przyjrzeé¢ sie wynikom samego IV
kwartatu, dokonujac w tym celu (wo-
bec braku danych dotyczqcych bezpo-
Srednio tego kwartatu; GUS publikuje
kwartalne dane ,narastajqgco”, w
zwiqzku z czym wyniki IV kwartatu
ujmowane sq w ramach zbiorczych po-
zycji rocznych) odpowiedniego wyli-
czenia dynamiki wzrostu produkcji w
tym kwartale w poréwnaniu z analo-
gicznym okresem roku 2001 (tabela 1).

Jak z powyzszego wynika, w IV
kwartale 2002 roku wskaznik wzrostu
produkcji sprzedanej w stosunku do IV
kwartatu 2001 roku osiagnat (liczac w
cenach statych) prawie 53%!, podczas
gdy w ostatnim kwartale 2001 roku
notowano, odpowiednio, spadek pro-
dukcji 0 2,6%. Zestawienie zacytowa-
nych wielko$ci moze wzbudzaé zanie-
pokojenie o prawidtowosé danych za
poszczegdlne okresy kwartalne. Stad

Tabela 1
Wartos¢ produkcji I kw. Caly IV kw. -1 Kw. Caly IV kw.
sprzedanej: 2001 r. 2001 r. 2001 r. 2002 r. 2002 r. 2002 r.
Warto§¢ w min zt 7.484,6  10.306,5 2.821,9 7.415,0 11.727,1 43121
Analogiczny okres 99,9 99,4 97,4 98,6 113,2 152,8
poprzedni =100

caly przyrost produkcu sprzedanej, z
duza nadwyzka wyréwnujacy spadek
odnotowany za okres az trzech kwarta-
16w, nastapit w ostatnim kwartale ro-

stosowany powyzej ,warunkowy tryb”
komentarza do tych wynikdow.
Wydaje si¢, ze obserwowane ozywie-

Dokoriczenie na stronie 16
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Swiat mebli ’

Nie bedzie lepszych i gorszych ciezarowek

Duzy niepokéj wsrod firm z branzy meblarskiej wywotata informacja o
proponowanej zmianie w ustawie o transporcie drogowym wprowadza-
jacej zapis mowiacy, ze przewozy wlasne moga by¢ realizowane pojaz-
dami samochodowymi o dopuszczalnej masie catkowitej do 7,5 tony.

W sprawie tej Maciej Formanowicz,
prezes Rady OIGPM, , wystosowat pi-
smo do Janusza Piechocinskiego, prze-
wodniczacego Sejmowej Komisji Infra-
struktury, w ktérym ostro skrytykowat
proponowane zapisy. Ich wprowadze-
nie spowodowaloby bardzo powazne
negatywne skutki dla producentéw
mebli, zwlaszcza dla ich eksporteréw.
Jest to zupelnie niezrozumiale zwa-

zywszy, ze produkcja mebli w Polsce
wykazuje dynamiczny wzrost przekra-
czajacy 10% rocznie, gtéwnie dzieki
eksportowi. Szerzej o tym piSmie Ga-
zeta Drzewna pisata w poprzednim nu-
merze.

Na skutek fali protestéw przedsiebior-
c6w, postowie z Komisji Infrastruktury
zrezygnowali z zaostrzania przepisow.

Oferty na dostawe mebli do Iraku

Cztonkowie Ogolnopolskiej 1zby Gospodarczej Producentow Mebli zain-
teresowani rynkiem irackim moga sktadaé¢ oferty dotyczace sprzedazy
mebli oraz innych wyrobow meblarskich zwigzanych z wyposazaniem
wnetrz odbudowywanych ze zniszczen wojennych obiektow w Iraku.

Oferty nalezy skladaé do Biura
Wspélpracy z Zagranica Krajowej Izby
Gospodarczej, 00-074 Warszawa, ul.
Trebacka 4 na nazwisko: Ewa Dasler
(tel. 022/6309706 , fax 022/ 6309978),
w jezykach angielskim i polskim. Ofer-
ta musi zawierac:
® ogblne informacje o firmie (z poda-
niem wszystkich danych teleadreso-
wych — adres, e-mail, adres strony
internetowej, itd.). Z uwagi na to, ze
Izba jest cztonkiem KIG, konieczne
jest zaznaczenie czlonkostwa w
OIGPM,;

® ewentualne do$wiadczenie we wspot-
pracy na tamtym rynku (chodzi ge-
neralnie o do$wiadczenie we wspét-
pracy z firmami w krajach arab-
skich);

m oferte sprzedazy oraz sposéb wiacze-
nia si¢ w proces wyposazania odbu-
dowywanych obiektéw. Konieczne
jest przy tym podanie nazwiska oso-
by do kontaktu z KIG.

Oferty nalezy sktadac jak najszybciej
do KIG na wskazany wyzej adres.

Sygnaly o poczatkach ozywienia?
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nie przypisa¢ nalezy przede wszystkim
eksportowi, ktéry stanowi az ok. 80%
tacznej wartosci produkeji sprzedanej
polskiego meblarstwa. Niestety, nie sg
jeszcze dostepne dane dotyczace han-
dlu zagranicznego meblami za okres
catego 2002 roku. Ostatnie opubliko-
wane dane obejmuja wyniki za I-III
kwartat 2002 roku. Zacytujmy je w po-
dziale na gléwne kierunki eksportu
(uwaga: wskazniki dynamiki oraz
udziatu w 1qcznej wartosci eksportu
podano w ponizszym zestawieniu w
odniesieniu do wartosci eksportu, wy-
razonej w ztotych) (Tabela 2).

Jak wynika z powyzszego zestawie-
nia, eksport mebli w okresie pierw-
szych trzech kwartatéw 2002 roku
zwiekszyt si¢ o prawie 12% w stosunku
do analogicznego okresu roku 2001.

Wobec braku uzasadnionych prze-
stanek do przypuszczen, iz wyjatkowo
silny wzrost catej produkeji sprzedanej
przemystu meblarskiego w IV kwartale
2002 roku nastapil dzigki ozywieniu
popytu na rynku krajowym, mozna za-
tozyé, ze tempo wzrostu eksportu, be-
dacego od lat , sila napedowa” tej bran-
zy w Polsce, byto wyzsze od wykazane-
g0 powyzej za okres pierwszych trzech

analogicznego okresu poprzedniego ro-
ku) wynosit az 8,2%. Z zestawienia
tych danych wynika, ze w samym tyl-
ko IV kwartale minionego roku duze
firmy meblarskie zwickszyly zatrud-
nienie przecietnie o ponad 6% w sto-
sunku do $redniej z poprzedniego
kwartatu.

Zacytowane powyzej wyniki dotycza
wylacznie podmiotéw zatrudniajacych
co najmniej 50 osdb, a dane te pozy-
skiwane sg ,metoda przedsiebiorstw”,
(w zwiazku z czym w przypadku przed-
sigbiorstw wielobranzowych wykazy-
wana jest tu catos¢ ich produkcji sprze-
danej, a z drugiej strony nie znajduje
tu odzwierciedlenia produkcja mebli w
firmach, w ktérych odgrywa ona role
drugorzedng). Dane statystyczne o
produkeji sprzedanej mebli w podmio-
tach, zatrudniajacych powyzej 9 o0séb
(a wiec dotyczace firm zaréwno ,Sred-
nich”, jak i ,,duzych”), publikowane sa
za okresy roczne (a udostepniane sa w
lipcw/sierpniu kazdego roku za rok po-
przedni), obejmuja za$ wielkosci pozy-
skiwane ,metoda wyrobéw”. Dane do-
tyczace produkeji mebli w pomiotach
,matych” (zatrudniajacych do 9 o0sdb)
w ogole nie sg objete statystyka GUS.

Wedhug statystyki produkcji sprze-
danej dla podmiotéw zwanych umow-

nie ,duzymi” w

Tabela 2 2001 roku nastapit

WyszczegéInienie Wartloéél WEI:OUégD 2(;(I)I:|1k¥00 Udziat% | spadek tej produk-

wmin zi wml = 1 ) &

Eksport ogdlem, w tym do: 82014 2000,0 1118 100,00 ggé;%,%'é?guﬁg_
krajéw Unii Europejskiej 63481 15482 109,6 7740 | cej réwniez pod-
pozostatych krajow rozwinietych 561,5 137,0 115,7 685 | mioty ,Srednie” (o
krajow Europy Srodkowo-Wsch. 1061,2 2586 1204 12,95 | zatrudnieniu od 10
pozostalych krajéw $wiata 230,6 56,2 1289 280 | do 49 o0s6b) pro-

kwartatéw minionego roku. Przy czym
wplyw na ten wzrost mialy w duzym
stopniu zmiany kursu zlotego wobec
euro.

O ozywieniu w branzy zdaja sie
Swiadczy¢ takze statystyki zatrudnie-
nia. Przecietne zatrudnienie w ,du-
zych” przedsiebiorstwach branzy me-
blarskiej w 2002 roku wyniosto 87
700. osdb, to jest wprawdzie o 1,5%
mniej niz w roku 2001 - lecz jeszcze za
okres pierwszych trzech kwartaléw
wielko$¢ ta ksztaltowala sie na pozio-
mie 82 500, a wskaznik spadku prze-
cietnego zatrudnienia (w stosunku do

dukcja sprzedana
mebli w tymze roku zwickszyla sie o
11,4% w stosunku do roku 2000. To
oznacza, ze do kwartalnych danych
GUS jako miernika wynikéw produk-
cyjnych calego polskiego przemystu
meblarskiego musimy podchodzi¢ z
duza ostroznoscig.

W tym kontekscie cytowane wyzej
pomyslne dane dla firm , duzych” nie-
koniecznie i nie w pelni musza od-
zwierciedlaé kondycje caltej branzy. Z
drugiej strony, po opublikowaniu da-
nych dla firm zatrudniajacych powyzej
9 0s6b, moze okazaé sie, ze ulegla ona
jeszcze wickszej poprawie, niz sugeru-
ja to dotychczas znane wielkosci. O

Biuletyn Informacyjny Ogodlnopolskiej lzby Gospodarczej Producentéw
Mebli. Opracowanie Stawomir Trzaskowski, na podstawie materiatow
OIGPM: Redakcja ,,Gazeta Drzewna - Polski Holz Zentralblatt” w Poznaniu.
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»,Neble Wajnert” nowym cztonkiem Izby

ponad 600 pracownikow.

»Meble Wajnert” to prywatne przedsiebiorstwo z wytlacznym udziatem
kapitatu polskiego. Istnieje na rynku od 1985 roku. W chwili zatlozenia
firma zatrudniata jednego pracownika i jednego ucznia. Dzi$ zatrudnia

Firma posiada trzy oddzialy i caly
czas jest rozbudowywana, co ma od-
zwierciedlenie we wzroscie produkcji,
dynamice sprzedazy oraz wysokiej ja-
kosci wytwarzanych wyrobéw. Potwier-
dza to znaczaca i decydujaca role za-
ktadu w tworzeniu nowych miejsc pra-
cy oraz sukcesywnym zmniejszaniu
bezrobocia w regionie.

Gléwna siedziba firmy znajduje si¢
w Miedzyborzu. Swoje produkty sprze-
daje poprzez ciagle rozbudowywang
sie¢ salonéw firmowych, jak réwniez
sie¢ odbiorcow hurtowych na terenie
calej Polski. Spora czes¢ produkeji wy-
konywana jest na eksport do Holandii,

Belgii, Niemiec, Anglii, Rosji czy Ukra-
iny.

Od poczatku swej dziatalnosci firma
systematycznie rozszerza asortyment
swoich wyrob6éw. Dzi§ specjalizuje si¢
gltéwnie w produkeji mebli tapicerowa-
nych, sypialni, meblo$cianek, zesta-
wow milodziezowych, mebli systemo-
wych. Uzupelnieniem oferty sa tawy,
stoliki i komody. Sofy i fotele dostgpne
sa w wielu wzorach i odmianach kolo-
rystycznych. Do ich produkcji wyko-
rzystywane sa najwyzszej jakosci tka-
niny wloskie, hiszpanskie a takze piek-
ne tkaniny polskie. W produkeji mebli
twardych stosowane sa r6zne materia-

y: drewno, ptyta wiérowa, MDE metal

i szkto.
Meble produkowane przez firme
»Meble Wajnert” odznaczaja si¢ wyso-
ka jakoscia, spelniajac normy ja-

kosciowe stosowane w Unii Eu-
ropejskiej. Konstruowane sa
zgodnie z zasadami ergonomii
oraz badane pod wzgledem wy-
trzymato$ciowym, a materialy
uzywane do produkeji posiadaja
certyfikaty jakosciowe. Dlatego
ciesza si¢ duzym zainteresowa-
niem partneréw w kraju i za gra-
nicy.

Firma regularnie uczestniczy
w krajowych i zagranicznych tar-
gach meblowych. W tym roku
bedzie mozna ja zobaczyé w
Ostrédzie podczas Partnerskich
Dniach Meblowych , Producenci
mebli - handlowcy” w dniach 2-
6 czerwca. o

Czy beda nowe ograniczenia dla eksportu mebli do Rosji?

W zwiagzku z planowanym przez strone rosyjska podniesieniem cet na
importowane z Polski meble (na tle zadan zniesienia przez Polske ogra-
niczen ilosciowych importu rosyjskiego wegla), Maciej Formanowicz,
prezes Rady OIGPM, interweniowat u Jerzego Hausnera, ministra go-
spodarki, pracy i polityki spotecznej.

Ograniczenia eksportu polskich me-
bli na rynek rosyjski wynikaja z bardzo
restrykeyjnej taryfy celnej. Obciazenia
te sa szczegoOlnie istotne dla dostawcow
mebli popularnych, tanich, wytwarza-
nych przede wszystkim z plyty wiéro-
wej — a tym samym stosunkowo cigz-
kich, zwtaszcza w relacji do ich warto-
Sci. W tej sytuacji przy wymiarze cta
stawka ,o0d ciezaru” oznacza, ze pol-
skie meble sa od 80% do 100% drozsze

od mebli rosyjskich (przyjmujac ten
sam poziom odniesienia przy ustala-
niu cen).

O problemie tym informowano juz
uczestnikéw II Forum Gospodarczego
Polska — Rosja, jakie odbylo sic w
dniach 16-17 stycznia 2002 roku w
Warszawie i Poznaniu przy okazji wi-
zyty prezydenta Wladimira Putina w
Polsce. Temat zostal takze poruszony
w trakcie rozmowy dyrektora Biura

OIGPM z prezydentami: Wiadimirem
Putinem i Aleksandrem Kwasniew-
skim na stoisku informacyjnym
OIGPM, zorganizowanym w ramach
wystawy ,Oferta dla Rosji” na targach
Budma w Poznaniu. OIGPM pisata tez
w tej sprawie bezposrednio do Krajo-
wego Komitetu Celnego Federacji Ro-
syjskiej.

W piSmie do ministra gospodarki
prezes M. Formanowicz zaapelowal o
podjecie dziatai zmierzajacych do wy-
eliminowania nowych zagrozeri oraz
tworzenia warunkéw do odbudowania
eksportu polskich mebli na rynek ro-
syjski. o

Cenione meble Forte

Nagrode Prezesa Krajowej lzby Gospodarczej otrzymata firma Mazur
Comfort Sp z o0.0. z Olsztyna za zestawy mebli tapicerowanych, a dwa
wyroznienia: Cegielski Fabryka Mebli ,,MaVer“ SA z Kostrzyna Wielko-
polskiego i Fabryki Mebli Forte SA z Ostrowi Mazowieckiej.

Konkurs o Nagrode Prezesa Krajowej
Izby Gospodarczej stuzy promocji naj-
lepszych produktéw przemystu meblo-
wego, stanowigcych wizytowke na-
szych osiagnie¢ eksportowych. Glow-
nymi kryteriami przyznawania nagrod
i wyr6znieni sa, oryginalno$é oraz po-
ziom rozwigzan technicznych i tech-

nologicznych, walory uzytkowe i este-
tyczne produktu oraz jako$é wykona-
nia. Ocenia sie tez dynamike eksportu
oraz jego perspektywy rozwojowe.
(efka)

M. Formanowicz odebrat Ztoty Strug od
kupcow meblowych oraz wyrdznienie KIA.
Fot. GD - Krzysztof Fechner

,Oko i ucho” branzy
Nowy ELJOT

Zakonczyt sie proces zmian wtasno-
Sciowych i organizacyjnych w firmie
Eljot. Bazujac na tradycji i do§wiadcze-
niach obecnej na rynku od ponad 20
lat firmy Eljot, powstala nowa - Eljot
SA, w ktérej 100% udziatéw ma spétka
,Nowy Styl”. W nowej firmie znalezli
zatrudnienie pracownicy dawnego El-
jot-a, ktorzy nadal beda produkowali w
okolicach Gdanska wysokiej klasy,
ekskluzywne, cickawe wzorniczo me-
ble wypoczynkowe.

Certyfikaty wreczone

Podsumowaniem certyfikacji syste-
mu zapewnienia jakosci w spétkach

grupy ,Nowy Styl” bylo wreczenie cer-
tyfikatow ISO 9001 szefom Baltic Wo-
od (produkcja parkietu panelowego)
oraz ,Top Stylu” (produkcja plastiko-
wych elementéw do krzesel).
Wszystkie spotki z grupy ,Nowy
Styl” posiadaja certyfikaty ISO wg.
norm z 1994 1. W potowie br. rozpocz-
na si¢ przygotowania do wdrozenia
norm opracowanych w roku 2000.

Certyfikat dla Mikomax-u

Na Miedzynarodowych Targach Po-
znanskich, Fabryka Mebli Biurowych
Mikomax w todzi otrzymata dla pro-
duktéw o nazwie ,Luna - regulowana”
oraz systemu ,Regatéw i konteneréw*”
certyfikat GS Nr S 60004830 od firmy
TUV Rheinland Product Safety Gm-
bH. o

Polskie meble w UE

W Instytucie Technologii Drewna w
Poznaniu odbyto sie 8 kwietnia br. se-
minarium nt. ,Dostosowanie polskiej
branzy meblarskiej do warunkéw UE”.

Gloéwnym celem seminarium (rela-
cja w GD nr 5) bylo zaprezentowanie
raportu pt. ,Polska a Unia Europejska
- dostosowanie polskiej branzy meblar-
skiej do warunkéw UE”. Inicjatorem
opracowania bylto Biuro Izby.

Problemy zestawione w raporcie ma-
ja pom6c odpowiedzieé na pytania:

W czy znamy formalne wymagania
unijnego rynku?

N czy znamy wymagania norm euro-
pejskich?

m co producenci mebli powinni prze-
analizowa¢? )



